
¿Quiere CRECER? 

¿Quiere saber cómo? 
 Puede tomar las mejores decisiones con este sistema 
Base sus decisiones EN HECHJOS 

Su empresa es buena 
¡PUEDEN VENDER MÁS! 

Administre su negocio  
por Estadísticas 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

Temario 
 
Å ¿Por qué usar las estadísticas? 
Å Fundamento 
Å Excusas y como detectar al que da excusas 
Å Cómo medir resultados 
Å Fórmulas y decisiones de acuerdo a las estadísticas 
Å Análisis e interpretación  de las estadísticas 
Å Ejercicios, prácticas y dinámicas de grupo 
 

Dirigido a: Directores, Gerentes y Dueños de empresas 
Duración: 6 horas 
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¿Por qué hacer una línea de 

producción en las ventas?  

Algodón Paso 1 Paso 2 Paso 3 Hilo 

Esta sería una línea de producción en la industria: 

¿Te gustaría tener una línea de 

producción ASÍ para tus ventas? 

Materia Prima                                Transformación                                      Producto Final 

Cuándo el director ya no es su principal preocupación las ventas se 
tiene una Línea de Producción en las ventas 

Cuándo contratar a un nuevo vendedor es rentable de inmediato  se 
tiene una Línea de Producción en las ventas 

Cuándo el gerente de ventas sabe en que paso esta atorado  
  se tiene una Línea de Producción en las ventas 

control = ingreso 

άaŜ ǇŀǊŜŎƛƽ Ƴǳȅ ōǳŜƴƻ Ŝƭ ǘŀƭƭŜǊ ǉǳŜ ƴƻǎ 
impartieron, creo que fue de mucha 
utilidad. Sacamos 4 veces más pedidosΦέ 
Cristian Herrera 
Tecniacril 

ά[ƻǎ о ǾŜƴŘŜŘƻǊŜǎ ǉǳŜ ŀǎƛǎǘƛŜǊƻƴ 
incrementaron ventas, desde un 

нл҈ Ƙŀǎǘŀ ǳƴ сл҈έ 
Lidia Ávila 

Autofin Monterrey 

άMi asistente y yo salimos con certeza de cómo usar esta nueva 
información tan valiosa, y el RESULTADO fue un incremento de ventas en 

el siguiente mes de 247%.έ 
Gerente Comercial 

Grúas Morante 

Coaching para 
ejecutivos de ventas 

El coaching  es una capacitación personal 100% practica  (No es teórica) 
Su objetivo es enseñar un sistema específico de ventas en el que el gerente obtiene 

resultados inmediatos: INCREMETA SUS VENTAS INMEDIATAMENTE. 
  

¿Te gustaría tener el control total de las 

ventas en tu empresa? 

Inversión: $ 25,000 más I.V.A  

2 días en las instalaciones de ustedes en el horario normal  

Reserva las fechas ahora 
  (222) 409-07-67  01-800-087-5556 

consultorias@elmundodelasventas.com.mx 



01-800-087-5556      (222) 409-0767     www.elmundodelasventas.com.mx   

ά ΧŜƭ w9{¦[¢!5h ŦǳŜ ǳƴ ƛƴŎǊŜƳŜƴǘƻ ŘŜ ǾŜƴǘŀǎ Ŝƴ Ŝƭ ǎƛƎǳƛŜƴǘŜ ƳŜǎ ŘŜ нпт҈έ 
 

άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

 

Aprende a:  

 

Å Hacer las preguntas de tus encuestas 

Å Como encuestar 

Å Encuentra el producto que tu mercado quiere 

Å Como vender tu producto 

Å Los botones que te llevaran al éxito 

 
 

Dirigido a: Gerentes de Ventas, Directores Generales, 

Empresarios en general 

 

Duración: 4 Horas 

 
 

 
ÀSabias que puedes hacer  

tu propio estudio de 
mercado?  

 

¿Cómo le hicieron  

las grandes empresas?  

¡ENCUESTARON!  

 
ÀQuieres que te 
busquen mucho?  
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

Temario:  
 

 

Å El triángulo A.R.C. (Afinidad, Realidad, Comunicación) 
Å Cómo obtener acuerdos con mis compañeros de trabajo o empleados 
Å Actitud positiva en el trabajo y en la empresa 
Å La PRUEBA SUPREMA y las metas de la empresa 
Å ¿Qué es GRANDEZA? 
Å ¿Propósitos y políticas, como se relacionan? 
Å Busca vivir con la verdad 
Å Dos reglas para vivir Mejor 
Å La regla de oro 
 
          Dirigido a: Gerentes, directores y empleados 
          Duración: 4 horas 

ÀQué prefieres? trabajar largas horas ganando lo justo o 

menos, y aparte  ¿pasarla mal? 

 

¿o un ambiente de trabajo agradable que incremente tu 

productividad y la de tus empleados? 

 

Este taller educa a tus empleados en los fundamentos de la afinidad, la realidad y la comunicación (los 
tres componentes de la comprensión), cuya aplicación completa cambia la actitud y la producción de 

cualquier compañía. 
  

Como llevarse bien con 

los demás  
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

¿Por qué mejorar la comunicación 
en los negocios y en la vida? 

Porque la comunicación es el 
intercambio de ideas a través del espacio 

Comunicación  

Temario:  
Metodología  
Se practican los ejercicios de comunicación, es tan efectivo que 
ŀŎǘǳŀƭƳŜƴǘŜ ǎŜ ǇǊƻƳƻŎƛƻƴŀ ŎƻƳƻ ά9atw9{! млл҈ 9CL/L9b¢9έ 
  

Å Introducción a la teoría de la Fórmula de la Comunicación. 
Å IŀōƛƭƛŘŀŘ ǇŀǊŀ άŜǎǘŀǊ ŀƘƝέΣ ǇŀǊŀ ƴƻ ŘƛǎǘǊŀŜǊǎŜΣ ǇŀǊŀ ƴƻ ǇƻƴŜǊǎŜ ŀ    
   pensar en otra cosa cuando le hablan a uno. 
Å Habilidad de comunicarse cara a cara, como ver a la otra persona  
   cómodamente. 
Å Mantener la cabeza fría en cualquier circunstancia. 
Å Habilidad para comunicar ideas complejas claramente.  
Å Cómo saber si la otra persona duplico y comprendió la idea. 
Å Cómo SABER ESCUCHAR: vital en cualquier negociación. 
 

  Dirigido a: todo el personal 
  Duración:  7 horas 

 Efectiva  
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Mejora TODOS los aspectos de tu vida 



ά ΧŜƭ w9{¦[¢!5h ŦǳŜ ǳƴ ƛƴŎǊŜƳŜƴǘƻ ŘŜ ǾŜƴǘŀǎ Ŝƴ Ŝƭ ǎƛƎǳƛŜƴǘŜ ƳŜǎ ŘŜ нпт҈έ 
 

άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

¿Pero no sabes cómo comenzar? 

¿Haz soñado tener  

Temario:  
  
 

Te damos todos los pasos simples 
5ŜŎƛŘŜǎ ŎƽƳƻ ƭƻ ǉǳƛŜǊŜǎ Ŝƴ ǳƴŀ άǎŜǊǾƛƭƭŜǘŀέ 

 
Escoges el texto e imágenes 

 

Edita el video en Movie Maker 
 

Felicidades ya tienes tu video 
 

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores. 
Requisito: traer tu computadora portátil 

 
Duración: 4 horas 

Un video para  
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Arma tu video en 4 horas 
taller 100% practico 

Vender más? 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

¿Pero no sabes cómo comenzar? 

¿Haz soñado tener  

Temario:  
  
 

Te damos todos los pasos simples 
5ŜŎƛŘŜǎ ŎƽƳƻ ƭƻ ǉǳƛŜǊŜǎ Ŝƴ ǳƴŀ άǎŜǊǾƛƭƭŜǘŀέ 

 
Escoges el texto e imágenes 

Armas tu WEB como si fuera en WORD, así de sencillo 
 

Felicidades ya tienes tu  propia WEB 
 

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores. 
Requisito: traer tu computadora portátil 

 
Duración: 4 horas 

tu propia WEB y 
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Arma tu WEB  en 4 horas 
Taller 100% practico 

CRECER más? 



(222) 409-07-67   01 (800) 087-5556 

Priv. 7A Sur 4512 Col. Gabriel Pastor Puebla, Pue. 

www.elmundodelasventas.com.mx 

Proveedor Autorizado de TELCEL en Región 7 



Tu distribuidora es buena 
¡Puede crecer más! 

 

En este taller usted obtendrá herramientas efectivas y realmente aplicables para mejorar los resultados de cualquier vendedor.  
Desde cómo obtener abundantes prospectos para la venta hasta desarrollar una estrategia de ventas según producto. 

¡Incrementar tus ventas! 
¿Por qué tus vendedores pierden el 40% de sus ventas? 

 

¿Recibes más excusas que ventas? 

Inscríbete hoy al Taller:  

ά9ǎǘǊŀǘŜƎƛŀǎ ŘŜ ventasέ 

¿Qué elemento omite  
el 70% de los vendedores? 

¿Qué hacen los 
distribuidores para 

evitar ser 
PENALIZADOS? 

¿Cómo corregir EL 
ÚNICO factor  

QUE impide que  
tus vendedores 

CIERREN? 

 

   FECHA:          Miércoles 10 de marzo de 2010 
   DURACIÓN:   9:00 a.m. a 6:00 p.m.  
   LUGAR:          Auditorio San Pedro TELCEL 

INCLUYE:  Material de apoyo, diploma  de la franquicia, 
RESULTADOS inmediatos, Ejercicios, prácticas  

y dinámicas de grupo. (Estilo clínica de ventas). 
 

  WISE INTERNATIONAL y HERRAMIENTAS EFECTIVAS con 
RESULTADOS PROBADOS 

 
¡85% de los 
vendedores 

incrementan sus 
ventas! 

Telcel y SEE te invitan a: 



Beneficios: 

ÅMetodología de aprendizaje UNICO. 

ÅTecnología ALTAMENTE funcional. 

ÅAplicación inmediata. 

ÅRESULTADOS inmediatos. 

ÅGrupos reducidos para mayor atención.  

ÅPrograma de seguimiento. 

ÅDiploma de participación. 

Å100% deducible de impuestos. 

ÅEjercicios, prácticas y dinámicas de grupo 

(Estilo clínica de ventas) 

ÅMaterial de apoyo. 

ÅUna hora de consultaría GRATUITA. 

ÅDC-3 de la STPS en caso de necesitarlo 

ÅEFECITIVIDAD DEL TALLER: 

50% incrementa ventas hasta un 10% 

30% incrementa ventas hasta un 40% 

10% incrementa ventas hasta un 200% 

Temario:  

ÅLos factores claves para lograr un buen control del 

proceso de ventas.  

ÅCómo incrementar el número de clientes. 

ÅLas 6 formas de perder una venta. 

ÅQue paradigma nos impide vender. 

ÅControl de la emoción del comprador. 

ÅDos formas infalibles para obtener nuevos clientes. 

ÅLos 3 pasos para realizar una entrevista con éxito. 

ÅComo duplicar tus prospectos. 

ÅComo ser un experto en el manejo de objeciones del 

cliente. 

ÅLos ingredientes claves para triunfar en ventas. 

ÅLas claves para el cierre.   

 

ES VITAL INCREMENTAR SUS VENTAS para crecer y mantenerse en el mercado, 
¿Quisiera incrementar sus ventas de inmediato? 

Asiste al taller de ventas  
«Estrategias de Ventas¬ 

Descubre: 
¿Por qué tus vendedores pierden el 40% de sus ventas? 

¿Por qué recibes más excusas que ventas? 
¿Qué elemento omite el 70% de los vendedores? 

 
 

¿Cómo corregir el UNICO factor que IMPIDE que tus vendedores cierren? 

¡Incrementa tus ventas! 
¿Por qué tus vendedores pierden el 40% de sus ventas? 

 

¿Recibes más excusas que ventas? 

www.elmundodelasventas.com.mx 
® 2009 Todos los derechos reservados 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 1,000 VENDEDORES DE AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 



(222) 409-07-67   01 (800) 087-5556 

Priv. 7A Sur 4512 Col. Gabriel Pastor Puebla, Pue. 

www.elmundodelasventas.com.mx 

ά[ŀ ŎŀǇŀŎƛǘŀŎƛƽƴ  ǊŜŎƛōƛŘŀ Ŝǎ 
ampliamente recomendada para 

las personas que desean 
incrementar sus ventas y mejorar 

ƭŀ ŎƻƴǾƛǾŜƴŎƛŀ ǇŜǊǎƻƴŀƭΦέ 
María del Rosario Ramírez 

Asesor de Ventas TELCEL 

ά9ƭ ǘŀƭƭŜǊ Ŝƴ ƎŜƴŜǊŀƭ ƳŜ ǇŀǊŜŎƛƽ Ƴǳȅ ōǳŜƴƻΣ ȅŀ ǉǳŜ ǘŜ ŀȅǳŘŀ ŀ ǾƛǎǳŀƭƛȊŀǊ ǳƴŀ ƳŜǘƻŘƻƭƻƎƝŀ ŘŜ ŞȄƛǘƻΣ 
en base al entendimiento con el cliente, el manejo de tonal, y te abre en general una amplia 

perspectiva de en donde puedes buscar clientes y abrir nichos de venta; de alguna manera refresca 
Ŝƭ ŎƛŎƭƻ ŘŜ ǾŜƴǘŀǎ ǉǳŜ ǇǳŜŘŜ ƭƭŜƎŀǊ ŀ ǎŜǊ ǊŜǇŜǘƛǘƛǾƻ ȅ Ƴƻƴƽǘƻƴƻέ 

Miguel de la Lanza 
Asesor de Ventas TELCEL 

ά¦ƴ Ǉǳƴǘƻ Ƴǳȅ ƛƳǇƻǊǘŀƴǘŜ ŦǳŜ Ŝƭ ǊŜōŀǘƛǊ 
objeciones" 

Verónica Concepción 
Asesor de Ventas TELCEL 

"Ofrecer nuestro producto de manera  
correcta nos 

 da mas ventas" 
Delva Hernández  

Asesor de Ventas TELCEL 

Evaluación al instructor comercial de TELCEL 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

 

Temario:  

 
Å El escudo de ladrillos de resistencia a las ventas: cómo le pueden ayudar cinco ladrillos clave 
Å Formas para detener al que quiere comprar precios 
Å El cierre de ventas de relevo: cómo hacer relevo y retirarse y con quién hacer equipo 
Å Cómo el cerrador asegura la venta 
Å Cerrar el trato no siempre es cerrar un trato: seis formas de las grandes ligas para lograr que  
   un posible cliente no se retracte 
Å Seis errores al cerrar el trato: cómo reconocerlos y evitarlos 
Å Los cuatro tipos básicos de compradores: cómo cerrar el trato con ellos y lograr que continúen  
  dispuestos a comprar 
Å El cierre del trato comienza en la apertura: ¿cómo calificar a alguien para cerrar el trato? 
Å Treinta y un recordatorios de las grandes ligas en una oración que le ayudarán a cerrar mejor   
   trato 
 

 

Dirigido a: Vendedores, Gerentes de Ventas, Directores Generales 

Duración: 6 Horas 

 
 

 
ÀBuscando la solución para ganar mas dinero?  

Pero tu sabes que la soluci ón esta ah í, VENDER MÁS 

 
 

!ǇǊŜƴŘŜǊ ŎƻƳƻ άŎƻƴǎǘǊǳƛǊέ ǳƴ ŎƛŜǊǊŜ ŘŜ ǾŜƴǘŀǎΣ Ǉŀǎƻ ŀ ǇŀǎƻΣ ǳƴ ŎƛŜǊǊŜ  
tan fuerte y convincente, que el prospecto estará ansioso por firmar;  lográndolo  

al primer o segundo contacto. Usted debe cerrar el trato y así lo hará,  
en un 75% de las ocasiones con prospectos calificados.  

Cerrar 
El Arte de 

¡Y que nunca mas se te escapen! 



¿Pero no sabes cómo comenzar? 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

¿Haz soñado  

Temario:  
  
 

Haz tu promoción 
 

Arma tu base de datos 
 

Lanza tus primeros cientos de emails 
 

Felicidades comenzaste 
 

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores. 
Requisito: traer tu computadora portátil 

 
Duración: 4 horas 

VENDER 
        por ema il?  
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Comienza a vender por email en  
4 horas 

taller 100% practico 
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άƭƻƎǊŀƳƻǎ incrementar las ventas hasta en un 40%έ 

MÁS DE 5,000 PERSONAS EN AMÉRICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS 

Si quieres que tu empresa se supere 

¡RESERVA HOY  MISMO! 
En esta época puedes tener tranquilidad 

En este taller usted obtendrá herramientas realmente aplicables y efectivas  
para mejorar la cobranza y reducir su cartera vencida. 
 

Å La clave de la eficiencia en cobranza 
Å Principales causas de la morosidad  
Å Cómo agilizar la facturación y el pago  
Å Ventas y cobranza ¿equipo?  
Å Manejo de objeciones  
Å Principales excusas  
Å Ejercicios, prácticas y dinámicas de grupo 
 

Dirigido a: personal encargado de cobranza 
Duración: 6 horas 
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¿Clientes morosos y Falta de Liquidez? 
¿Necesita soluciones efectivas? 

 
¿Cómo recuperar su cartera vencida sin perder al cliente? 

¡El  área de cobranza es muy importante! 
Puede funcionar bien, ¡Descubra cómo! 

¿Falta de liquidez? 
¿Quiere mejorar su cobranza? 

Estrategias  
de Cobranza  


