¢,Quiere CRECER?
Administre su negocio
por Estadisticas

¢,Quiere saber como?
Puede tomar las mejores decisiones con este sistema
Base sus decisiones EN HECHJOS

Su empresaes buena
iPUEDEN VENDER MAS!

Temario

A¢ Por qué usar las estadisticas?

AFundamento

AExcusas y como detectar al que da excusas

AC6mo medir resultados

AF6rmulas y decisiones de acuerdo a las estadisticas
AAnélisis e interpretacion de las estadisticas
AEjercicios, préacticas y dinamicas de grupo

5°l';‘I{d‘t’j"°-* Dirigido a: Directores, Gerentes y Duefios de empresag
Llecavas

b5 Eonpresariales Duracion: 6 horas

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

MAS DE 5,000 PERSONAS EN AMERICA LATINA HAN SIDO BENEFICIADOS
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¢ Te gustaria tener el control total de las

ventas en tu empresa?

(control =ingreso R

\_ J

Coaching para
ejecutivas; de: ventas

Inversion: $:25,000 mas 1L.v.A

Ve
2 dias en ks insmibsionas de ustedes en ¢l hoiaiimnasmal

Reserva las fechas dhora

(222) 40907-67 01-800-087-5556
consultorias@elmundodelasventas.com.mx

¢Por qué hacer una linea de

produccion en las ventas? ' ’. ‘T
Esta seriauna linea de produccién en la industria: b i ’ "izf' ‘ !
Materia Prima Transformacion ProductoFinal ; 2 ,"‘ ' |
-

Algodén .) Paso 1 Paso 2 Paso 3 9 Hilo ‘ L 5
gl
. , ® % Soluci
¢ Te gustaria tener una linea de £ )11";‘»( i
i i 3 g cetivas
produccion ASI para tus ventas? =\ B ipresaiiates
Aceplamos

0
:

oMi asistente y yo salimos con certeza de cOmo usar esta nueva
informacion tan valiosa, y 8ESULTADOe unincremento de ventas en
el siguiente mes de 247%
Gerente Comercial
Gruas Morante



¢, Como le hicieron

las grandes empresas”?
i ENCUESTARON!

ASabias que plfed hacer
tu propio estudio de EA‘CQU I er es
mercado?

glu e
busquen mucho?

ﬁ prende a: \

AHacer las preguntas de tus encuestas
AComo encuestar

AEncuentra el producto que tu mercado quiere
AComo vender tu producto

ALos botones que te llevaran al éxito

Dirigido a: Gerentes de Ventas, Directores Generales,

Empresarios en general

Duracion: 4 Horas

Soluciones
Llectivas
< Empresariales

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Asceptamos:
'_ e
Waster VISA
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Como llevarse bien con

ﬁmario: \

AEI triangulo A.R.C. (Afinidad, Realidad, Comunicacion)

AComo obtener acuerdos con mis comparfieros de trabajo o empleados
AActitud positiva en el trabajo y en la empresa

ALa PRUEBA SUPREMA y las metas de la empresa

A:;Qué es GRANDEZA?

A¢ Propositos y politicas, como se relacionan?

ABusca vivir con la verdad

ADos reglas para vivir Mejor

AlLa regla de oro

Dirigido a: Gerentes, directores y empleados
\ Duracion: 4 horas /

Soluciones
Electivas
* Empresariales

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Aceptamos:
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Efectlva

¢, Por qué mejorar la comunicacio

en los negocios y en la vida?
Porque la comunicacién es el
intercambio de ideas a través del espaéje

Mejora TODOS los aspectos tlevida
/ Temario: \
Metodologia

Se practican los ejercicios de comunicacion, es tan efectivo que
I OQldzr £t YSY(dS &S LINRY2OA2YyLl O2Yp

Alntroduccién a la teoria de la Formula de la Comunicacion.

Al oAfARIR LI NI aSadl N FKNéEZ LI N
pensar erotra cosa cuando le hablan a uno.

AHabilidad de comunicarse cara a cara, como ver a la otra persona
cémodamente.

AMantener la cabeza fria en cualquier circunstancia.

AHabilidad para comunicar ideas complejas claramente.

AComo saber si la otra persona duplico y comprendio la idea.

AComo SABER ESCUCHAR: vital en cualquier negociacion.

Dirigido a:todo el personal
Duracion: 7 horas

A Soluciones
< Flectivas
% Empresariales

Si quieres que tu empresa se supere

iRESERVA HOY MISMO!

En esta época puedes tener tranquilidad

i‘wimm‘ .

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Aceptamos:



¢, Haz sonado tener

Un videop

Venderrmas?

alaa

¢,Pero no sabes como comenza}?

=

Arma tu video en 4 horas

taller 100% practico

-

5

\_

Temario:

Te damos todos los pasos simples

SOARSa OsvY2 f2
Escoges el texto e imagenes

Edita el video ertMovie Maker

Felicidades ya tienes tu video

~

j dzA S

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores,

Requisito: traer tu computadora portatil

Duracioén: 4 horas

/

Soluciones
Elcctivas
% Empresariales

01-800-087-5556  (222) 400767

Si quieres que tu empresa se supere

iRESERVA HOY MISMO!

En esta época puedes tener tranquilidad

www.elmundodelasventas.com.

Aceptamos:

B e o



CRECER

¢ Pero no sabes como comenza]’?

Arma tuweBen 4 horas
Taller 100% practico
/ Temario: \

Te damos todos los pasos simples
5SOARSa&a OsY2 2 |[|jdzA SNBa

Escoges el texto e imagenes
Armas tu WEB como si fuera en WORD, asi de senclllo

Felicidades ya tienes tu propia WEB

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores.
Requisito: traer tu computadora portatil

\ Duracion: 4 horas j

Si quieres que tu empresa se supere

iRESERVA HOY MISMO!

En esta época puedes tener tranquilidad

Soluciones
Flectivas

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Asceptamos:
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Soluciones
Efectivas
> Empresariales

Proveedor Autorizado de TELCEL en Region 7

=leke/

(222) 4090767 01 (800) 085556 -
WIse ~ Priv. 7A Sur 4512 Col. Gabriel Pastor Puebla, Pue JE-S
www.elmundodelasventas.com.mx



Soluciones
Efectivas

‘»
) N .',‘ —-—
Empresaniales — E ‘ E ,

Herramientos efectivas para el mundo laboral de hoy

Telcel y SEE te invitan a:

iIncrementar tusventas

¢, Por qué tus vendedores pierden el 40% de sus ventas?
¢, Recibes mas excusas que ventas?

¢, Qué elemento omite
el 70% de los vendedores?J

¢, Como corregir EL)
UNICO factor
QUEmMpide que
tus vendedores

CIERREN

En este taller usted obtendherramientas efectivasg/ realmenteaplicablespara mejorar los resultados de cualquier vendedor.
Desde cémaebtener abundantes prospectogara la venta hasta desarrollar umstrategia de ventas segin producto

¢,Qué hacen los
distribuidores para
evitarser
PENALIZADQ@S

Inscribete hoy al Taller:

G 9 ai NI (vemtas a

o : __
FECHA: Miéercol&8 demarzo de 2010
DURACION:9:00 a.m. a 6:00 p.m.
LUGAR: Auditorio San Pedro TELCEL

INCLUY EMaterial de apoyodiploma de la franquicia,
RESULTADOS inmediatos, Ejercicios, practicas

i85% de los y dinamicas de grupo. (Estilo clinica de ventas).
vendedores >
Incrementan sus WISE INTERNATIONAL y HERRAMIENTAS EFECTIVASY

_ ventas! . W RESULTADOS PROBADOS




iIncrementa tusventas

¢, Por qué tus vendedores pierden el 40% de sus ventas?
¢, Recibes mas excusas que ventas?

4

Temario:

A os factores claves para lograr un buen control del
proceso de ventas.

Acomo incrementar el nimero de clientes.

A as 6 formas de perder una venta.

Aue paradigma nos impide vender.

AControl de la emocion del comprador.

Mos formas infalibles para obtener nuevos clientes.
A os 3 pasos para realizar una entrevista con éxito.
Acomo duplicar tus prospectos.

AComo ser un experto en el manejo de objeciones del
cliente.

A os ingredientes claves para triunfar en ventas.

A as claves para el cierre.

\_

Beneficios: \
Avietodologia de aprendizaje UNICO.
Arecnologia ALTAMENTE funcional.
Anplicacion inmediata.

ARESULTADOS inmediatos.

AGrupos reducidos para mayor atencion.
Arograma de seguimiento.

Miploma de participacion.

A00% deducible de impuestos.

Ajercicios, préacticas y dinamicas de grupo
(Estilo clinica de ventas)

Aviaterial de apoyo.

AJna hora de consultaria GRATUITA.
AC-3 de la STPS en caso de necesitarlo
AEFECITIVIDAD DEL TALLER:

50% incrementa ventas hasta un 10%
30% incrementa ventas hasta un 40%
10% incrementa ventas hasta un 200&

iy

; "_ Soluciones
' 't Efectivas
' Fmpresariales

T4 NI poTe W TARED b 2AN 3¢ hep

® 2009 Todos los derechos reservados

Aceplamos:
(2.5 Yt



Evaluacion al instructor comercial de TELCEL

Instructor: 60 70 80 an 100

El conocimiento sobre los temnas tratados fue: 0% 0% 0% 18.64% 80.35%
Su comportamiento ante el grupo fue: 0% 0% 3.57% 14.28% 32.14%
Tono de voz y puntuacidn utilizados durante el curso: 0% 0% 1.78% 16.06% 82.13%
La ejemplificadian utilizada por el instructor fue: 0% 0% 5.35% 19.64% 75.01%
Su ritmo de trabajo fue: 0% 0% 7.14% 19.64% 73.21%
La habilidad para transmitir conocimientos: 0% 0% 5.35% 12.5% 82.14%
Blsqueda de participacion e integracidn del grupo: 0% 0% 1.78% 25% 73.21%
Puntualidad del instructor en cada sesidn: 0% 0% 1.78% 10.71% 87.5%
Desarrollo del curso:

Presentadan del objetivo y temario alinicio del curso: 0% 0% 3.57% 25% 73.21%
La secuenda de los temas tratados fue: 0% 1.78% 3.57% 30.35% 67.85%
La utilidad de los temas de acuerdo a las funciones

aue actualmente desempefia fue: 0% 0% 1.78% 19.64% 82.14%
La calidad del curso en general fue: 0% 0% 1.78% 16% 80.35%
Apoyos Didacticos:

El equipo de proyecddn fue: 0% 0% 1.78% 17.85% 80.35%
El contenido del material fue: 0% 0% 3.57% 35.71% 78.57%
El conjunto de ejercicios utilizados en este evento fued% 0% 1.78% 37.5% 76.78%
Instaladiones donde se desarrollo el curso: 0% 1.78% 3.57% 16.07% 78.57%

(222) 40907-67 01 (800) 089556
Priv. 7A Sur 4512 Col. Gabriel Pastor Puebla, Pue
www.elmundodelasventas.com.mx




iY que nunca mas se te escapen!

ABus cando orpara gamat mas dinero?
Pero tu sabes que la soluci 6n esta ah i, VENDER MAS

Temario:

AEI escudo de ladrillos de resistencia a las ventas: como le pueden ayudar cinco ladrillos clave

AFormas para detener al que quiere comprar precios

AEI cierre de ventas de relevo: coémo hacer relevo y retirarse y con quién hacer equipo

ACoémo el cerrador asegura la venta

ACerrar el trato no siempre es cerrar un trato: seis formas de las grandes ligas para lograr que
un posible cliente no se retracte

ASeis errores al cerrar el trato: como reconocerlos y evitarlos

ALos cuatro tipos basicos de compradores: como cerrar el trato con ellos y lograr que contintien
dispuestos a comprar

AEI cierre del trato comienza en la apertura: ¢,cémo calificar a alguien para cerrar el trato?

ATreinta y un recordatorios de las grandes ligas en una oracion que le ayudaran a cerrar mejor
trato

Dirigido a: Vendedores, Gerentes de Ventas, Directores Generales
Duracidon: 6 Horas

A Soluciones
FA Flectivas
% Empresariales

[P

de hoy

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Aceptamos:



¢ Haz sonado

VENDER
poiremanllZ2a

¢,Pero no sabes como comenzaf?

Comienza a vender por email en

4 horas
taller 100% practico

/ Temario: \

Haz tu promocién

Arma tu base de datos
Lanza tus primeros cientos de emails
Felicidades comenzaste

Dirigido a: todos los empresarios y vendedores
Requisito: traer tu computadora portatil
Soluciones

\ Duracion: 4 horas /
Electivas

% Empresariales Si quieres que tu empresa se supere

iRESERVA HOY MISMO!

En esta época puedes tener tranquilidad

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Aceptamos:
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Estrategias
de Cobranza

¢ Falta de liquidez?
¢, Quiere mejorar su cobranza?

¢,Clientes morosos y Falta de Liquidez?
¢, Necesita soluciones efectivas?

¢, Como recuperar su cartera vencidia perderal cliente?
iEl area de cobranza es muy importante!
Puede funcionar bien, jDescubra como!

6 este taller usted obtendra herramientaalmente aplicables y efectivas\

para mejorar la cobranzay reducir su cartera vencida.

AlLa clave de la eficiencia en cobranza
APrincipales causas de la morosidad
ACoémo agilizar la facturacion y el pago
AVentas y cobranza ¢equipo?

AManejo de objeciones

APrincipales excusas

AEjercicios, practicas y dinamicas de grupo

Dirigido a: personal encargado de cobranza

wracién: 6 horas /

Soluciones

Llcctivas
% FEmpresariales

Si quieres que tu empresa se supere

iRESERVA HOY MISMO!

En esta época puedes tener tranquilidad

01-800-087-5556  (222) 400767 www.elmundodelasventas.com.

Asceptamos:
‘ -]
aoo . VISA

L3



